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O processo empreendedor

Identificar e Desenvolver o Determinar e Captar Gerenciar

avaliar a Plano de Nego6cios 0S recursos 0 negocio
oportunidade 1. Sumario Executivo necessarios estilo de gestdo
criacao e abrangéncia 2. O Conceito do Negocio recursos pessoais fatores criticos de
da oportunidade 3. Equipe de Gestédo recursos de amigos sucesso

valores percebidos e 4. Mercado e e parentes identificar problemas
reais da oportunidade Competidores angels atuais e potenciais
riscos e retornos da 5. Marketing e Vendas capitalistas de risco implementar um
oportunidade 6. Estrutura e Operagéao bancos sistema de controle
oportunidade versus 7. Analise Estratéegica governo profissionalizar a
habilidades e metas 8. Plano Financeiro incubadoras gestao

pessoais Anexos entrar em novos
situacao dos mercados
competidores
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5 objetivos de um PN

1. Testar a viabilidade de um conceito de negocio

2. Orientar o desenvolvimento das operac¢des e estratégia
3. Atrair recursos $$$

4. Transmitir credibilidade

5. Desenvolver a equipe de gestao!

Roatmap for

he Journey
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Possiveis Publicos-Alvos de um
Plano de Negécios

} Mantenedores das incubadoras
} Parceiros

}  Bancos

} Investidores

} Fornecedores

A prépria empresa

Os clientes potenciais
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Por que escrever um
Plano de Negdbcios?

} DADOS & FATOS: O Plano de Negocios aumenta
em 60% a probabilidade de sucesso dos
negocios. (Fonte: Harvard Business School) 5
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Por que nao escrever um
Plano de Negdbcios?

1 Eu nao necessito de um

} Eu tenho um em minha cabeca

ofhe i nest memory
(Lao- 7se)

} Eu nao sei como comecar
} Eu n&o tenho tempo

1 Eu n&o sou bom com os numeros...
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Em que negdcio vocé esta?

O qué voceé (realmente) vende?

Qual € o seu mercado alvo?
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