Check-list para Elaboracéo de Plano de Negocios
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1. CONCEITO DO NEGOCIO

Descreva resumidamente o conceito do negécio da empresa:

Esse conceito € inédito no Brasil? Caso ndo, cite os j& existentes:

O conceito do negdcio tem similares fora do Brasil? Caso sim, cite-0s:
Especifique qual o estagio atual do negdcio ou a previsdo de seu
langamento:

2. MERCADO E COMPETIDORES

Qual o mercado-alvo da empresa?

Qual o tamanho do mercado-alvo em Reais e em nimero de clientes
da empresa?

Qual o crescimento previsto do mercado-alvo para 0s proOXimos trés
anos?

Quais séo (serdo) os principais concorrentes da empresa? Caso nao
existam concorrentes diretos, quem sao os concorrentes indiretos?
Qual a participacdo de mercado de seus principais concorrentes? Qual
a sua participacao de mercado prevista?

3. EQUIPE DE GESTAO

A empresa tem um organograma com a descricdo dos executivos
principais e suas funcdes (nome, posicdo, formacdo académica,
experiéncias profissionais anteriores e principais habilidades)? Caso
sim, especifique resumidamente:

A equipe de gestdo esta completa? Caso nao, especifique quais
profissionais estao faltando:

Especifigue a previsdo de funcionarios da empresa para seus
primeiros trés anos. Quais beneficios e incentivos serdo oferecidos a
eles?

Especifique o envolvimento de cada um dos sdcios nos negdécios:

4. MARKETING E VENDAS

Especifiqgue resumidamente as fontes de receita da empresa:
Especifigue resumidamente a estratégia de precos definida para os
produtos/servi¢cos da empresa:

Especifigue resumidamente a estratégia de comunicacao/publicidade
da empresa:

Especifigue resumidamente os canais de distribuicdo da empresa:
Especifigue resumidamente a projecdo de vendas da empesa para 0S
préximos anos:
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5. PRODUTOS E SERVICOS

(a) Apresenta uma descri¢ao clara dos seus principais produtos/servigos
(b) Apresente os principais beneficios e caracteristicas dos produtos/servi¢cos?
(c) A empresa domina a tecnologia? Ha patentes? Ha investimento em P&D?

Caso sim especifique.

(d) Mostre o estagio atual de desenvolvimento do produto/servico. Qual é seu
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ciclo de vida?

6. ESTRUTURA E OPERACAO

Descreva resumidamente 0s processos basicos para obtencdo do
servigo/produto:

Especifique os motivos de escolha da localiza¢do do negdcio:

A empresa ja& possui acordos firmados com fornecedores/parceiros
para o nego6cio? Caso sim, especifique cada um e o tipo de
acordo/parceria:

A infra-estrutura tecnoldgica ja esta disponivel (no caso de Internet:
hospedagem, hardware, software etc.)? Caso sim, especifique
resumidamente a estratégia tecnologica da empresa:

7. ESTRATEGIA DE CRESCIMENTO

Especifiqgue resumidamente a viséo de futuro da empresa:

Defina resumidamente um cronograma de acées com principais metas
a serem atingidas e marcos intermediarios:

A empresa conhece seus pontos fortes e fracos e como melhora-
los/minimiza-los? Caso sim, cite 0s principais:

A empresa conhece 0s riscos inerentes ao negoécio? Caso sim,
especifique os principais:

8. RESULTADOS FINANCEIROS E INVESTIMENTOS

Qual o fluxo de caixa projetado para os préximos anos da operacao?
Qual o fluxo de caixa liquido obtido para cada ano e qual o valor da
empresa hoje?

Qual o montante de investimento necessario para operacionalizar o
negocio?

A empresa contara com investidores? Qual o porcentual do capital
acionario que sera destinado a eles? Quando ele tera retorno sobre o
investimento?

Quanto ja foi investido pelos sécios do negdécio até o momento
(valores financeiros e econémicos)? Caso sim, especifique:
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